Как получить автокредит: советы потребителю
Принимая решение взять автомобиль в кредит, человек старается подробнее выяснить, какова будет реальная переплата по такому кредиту. Возможно, проще взять, к примеру, обычный кредит на неотложные нужды и купить любой приглянувшийся автомобиль с рук? Но рекламы банков обещают такие привлекательные процентные ставки, что сложно удержаться и не начать поиски ответа на вопрос, как получить в банке именно автокредит. В этой статье мы постараемся обратить внимание на те моменты, которые явля¬ются основополагающими при выборе кредита на покупку автомобиля.

Будущему заемщику по автокредиту следует знать, что в первую оче-редь ему будет выгодно заплатить продавцу-автосалону первоначальный взнос в размере от 10% до 30% от стоимости автомашины. Примечательно, что чем больше покупатель заплатит денег в качестве первого взноса, тем меньше он переплатит по автокредиту..

Необходимо учесть, что не все банки выдают автокредит без первоначального взноса. Это просто объяснить: только что приобретённый автомобиль, выехавший из ворот автосалона, мгновенно теряет примерно 30% от своей продажной стоимости!
Срок гарантийного обслуживания авто обычно длится не более трех лет. Поэтому обычный срок автокредита – до трех лет: до тех пор, пока автомо¬биль обладает нормальной рыночной стоимостью и может служить надёжным залогом интересов кредитора.

Однако в последнее время наметилась тенденция увеличения сроков гарантийного обслуживания и сроков кредитования. Так, в некоторых банках предлагают автокредитование сроком до 7 лет и кредиты на подержанные автомобили.

Учтите, что один автосалон может сотрудничать как с одним, так и с несколькими банками. По закону покупатель не ограничен в выборе кредитора и может самостоятельно определять, в каком банке будет оформлять авто¬кредит на приобретаемое авто. Но сначала нужно получить разрешение кредитного комитета в выбранном банке, получить автокредит и на полученные средства уже приобрести в салоне полюбившуюся машину.

Естественно, первое, на что обращают внимание будущие заемщики банка, – это процентная ставка по кредиту. Но при выборе кредита надо ориентироваться не столько на декларируемую ставку, сколько на наличие "скрытых" сборов и комиссий (за рассмотрение заявки, открытие и ведение ссудного счета, конвертацию валют). Так, например, при ставке в 12% годовых и комиссии за обслуживание кредита в 0,5% ежемесячно эффективная ставка составит 18% годовых.

В случае автокредитования заемщику необходимо уточнить не только, как и под какие проценты можно получить автокредит, но и эффективную процентную ставку, прибавив к ней страховки КАСКО и ОСАГО.

Стоит также сказать несколько слов о страховке. Страхование по полису КАСКО стоит примерно 8-9% от общей стоимости автомобиля. Не стоит покупаться на очень дешевые предложения страховых компаний, потому что это может означать только сложности по возмещению ущерба при страховом случае.

Увеличить сумму выплат по кредиту могут не только дополнительные сборы, но и применяемый метод начисления процентов. Банки всегда начисляют проценты на остаток суммы ссудной задолженности заемщика (это установлено законодательством). Однако есть два способа расчета ежемесячного платежа: дифференцированный и аннуитет.

При аннуитете вся сумма кредита делится на общий срок кредитования таким образом, что каждый месяц нужно оплачивать равными частями, при¬чем в первое время происходит оплата больше процентов, чем основного долга кредита. Для того чтобы равномерно распределить нагрузку на заемщика по обслуживанию долга, банки предлагают аннуитетный платеж. При этом размер ежемесячного платежа остается одним и тем же в течение всего времени погашения задолженности. А уменьшение основного долга при аннуитете происходит не равномерно: в первом периоде долг гасится в меньшей степени, большую часть составляют проценты. В связи с этим общая сумма выплат незначительно увеличивается.

При дифференцированных платежах с каждым месяцем сумма платежа уменьшается, а проценты каждый месяц начисляются на остаточную сумму кредита. При данном способе погашения задолженности ежемесячный платеж рассчитывается исходя из того, что основной долг уменьшается ежемесячно в равных долях и соответственно уменьшается размер начисленных процентов.

Размер ежемесячного платежа складывается из основного долга и процентов и уменьшается по мере погашения кредита. Что приводит к тому, что максимальная нагрузка по обслуживанию долга ложится на заемщика в начальном периоде выплат. 

Еще один важный вопрос - валюта кредита. 
Просматривая различные варианты, как получить дешевый автокредит, внимательный заемщик обязательно обратит внимание на то, что процентная ставка по валютным кредитам ниже, чем по рублевым. В этом случае стоит учесть то, что часть средств будет теряться при конвертации валюты для оп¬латы кредита, если заработную плату заемщик получает в российской валюте. Если соблазн уж очень велик, и чаша весов склоняется на сторону валютного автокредитования, то лучше оформлять займ на короткий срок, а вот долгосрочные кредиты на автомобиль лучше все-таки брать в рублях.

Следующая проблема - какую программу предпочесть. На рынке автокредитования сейчас существует множество различных программ. Это классическое кредитование, кредитование по факторинговой схеме, кредитование с обратным выкупом (buy back), а также множество специальных программ, в рамках которых банки предлагают кредитование под пониженную процентную ставку при покупке определенных марок автомобилей. При выборе схемы кредитования прежде всего необходимо определиться с маркой автомобиля и поинтересоваться у автосалона, не предлагают ли они при приобретении данного авто в кредит какую-либо специальную программу банка.

Интересной для клиентов, является так называемая факторинговая схема, при которой клиентам предлагается беспроцентная рассрочка платежа. Суть ее заключается в том, что клиент подписывает договор купли-продажи с условием беспроцентной рассрочки платежа, а затем в связи с переходом прав требования по договору купли-продажи банку погашает задолженность уже перед банком, но при этом не платит проценты за кредит. Все, что требуется от клиента, - это оплатить банку комиссию и оформить страховку.

Также интересной и активно набирающей обороты является схема кредитования с обратным выкупом, так называемый buy back. Суть этой про¬граммы состоит в том, что клиент приобретает автомобиль в кредит, при этом погашает только часть стоимости автомобиля. Это на 25-30% позволяет снизить размер ежемесячного платежа. По истечении определенного времени (2-3 года) автосалон выкупает автомобиль у клиента по остаточной (непогашенной) части стоимости, либо клиент может оставить cебе машину и самостоятельно погасить оставшуюся часть за счет кредита или собственных средств.

Что делать не рекомендуется, так это без особой надобности выбирать программы с упрощенной процедурой принятия решения (экспресс-автокре¬диты) - как правило, они предусматривают повышенные проценты по кредиту.

И еще один совет. При покупке автомобиля в кредит необходимо выбирать те модели, покупка которых позволит безболезненно вносить платежи за кредит. Ежемесячный платеж должен быть в два раза меньше ежемесячного дохода заемщика.

Таким образом, для того чтобы действительно выгодно взять автокредит, нужно ориентироваться не только на низкие процентные ставки, нужно тщательно изучить и проанализировать все условия того, как получить автокредит в каждом конкретном банке.

Следует отметить, что правоотношения, возникающие при оформления автокредита являются гражданско-правовыми и регулируются Гражданским кодексом Российской Федерации, законодательством в сфере защиты прав потребителей.

В случае, если Ваши права нарушены в области автокредитования, Вам следует обращаться в Управление Роспотребнадзора или в суд за защитой своих прав.

